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Neuer Stand an gewohntem Platz

Mit neu konzipiertem Messestand schafft Soptim viel Platz fiir eine geraumige
Gesprachsatmosphare.

Aachen, den 10.05.2022: Auf der im Juni stattfindenden E-world energy & water wird die
Soptim AG mit ihrem neu konzipierten Messestand an gewohnter Stelle zu finden sein. Mit
etablierten Themen und Lésungen und einem ausgeweiteten, pandemiebedingten
Sicherheitskonzept fiir Gaste und Standpersonal.

,Wir sind gespannt, wie diese E-world aussehen wird und wie viele Besucher tatsdchlich kommen
werden®, fragt sich Christoph Speckamp, Vorstand der SOPTIM AG, “deshalb legen wir den Fokus auf
hdchstmaogliche Sicherheit bei uns am Stand. Wir unternehmen alle Anstrengungen und erganzen das
Hygiene- und Schutzkonzept des Messeveranstalters, um den Aufenthalt unserer Besucher so
angenehm wie mdglich zu machen.

Im Kontext Redispatch bietet die Soptim AG diverse Losungen:

Auf Basis umfangreicher Erfahrungen im Redispatch (RES, RAS, RACE, Connect+) stellt Soptim
Verteilnetzbetreibern mit MoBeV eine Lésung fur die neuen Betriebsplanungsprozesse und
Meldepflichten zur Verfigung.

Dem gegenuber schliet Soptim NEDM die Lucke zwischen Netzengpassermittiung und Abrechnung
fur Verteilnetzbetreiber. Das Webportal fir EIV und Betreiber bietet eine effiziente Mdglichkeit, die
Kommunikation mit Connect+ marktkonform abzuwickeln — fiir eigene Anlagen oder als Dienstleister.

Soptim iTrade und NomT

Fir den Kurzfristhandel werden die bewahrten Lésungen Soptim iTrade und Soptim NomT fir
Energiehandler, Stadtwerke und UNBs présentiert. Diese automatisieren den gesamten Prozess
(Auktionen und kontinuierlicher Handel, Fahrplanversand) und schaffen die Basis fir
Handelsentscheidungen auf Grundlage von echtzeitnahen Positionsinformationen. Mit Soptim iTrade
werden Strategien fir den automatischen Handel auf Basis von Parametern oder mit
eineminnovativen Algo-Trading-Konzept erstellt, wdhrend NomT den Fahrplanversand europaweit
zuverlassig abwickelt.

Soptim Partnermodell

Basierend auf der Soptim Energy Suite und bietet das Soptim Partnermodell unbegrenzten
Softwarezugang inklusive aller bestehenden Standardfunktionen, Marktanpassungen und Software-
updates wahrend der Vertragslaufzeit. Dies sorgt fiir optimale Planungssicherheit. Auf Wunsch gibt es
das Partnermodell auch als SaaS. Durch die SaaS-Nutzung kann zudem der
Implementierungsaufwand deutlich gesenkt werden.

Starke Partnerschaft: Soptim und Amazon Web Services

Seit 2021 ist Soptim offizieller AWS ISV-Partner (ISV = Independent Software Vendor). Durch diese
Partnerschaft biindelt Soptim langjahrige Branchenerfahrung und Softwareentwicklungskompetenz mit
der Cloud-Technologie und Innovationskraft von Amazon Web Services mit dem Ziel, gemeinsam
Lésungen und Services fir den Energiesektor zu bieten.

Soptim Preisrechner

Der Soptim Preisrechner automatisiert den gesamten Prognose- und Angebotsprozess, von der
Stammdatenerfassung Uiber Lastganganalyse und Risikobewertung zur Bepreisung bis zum Vertrag
am Ende des Prozesses. Dabei kann sich der Gewerbe- oder Industriekunde bspw. selbst auf
Webseiten des Energievertriebs von der Kundendatenerfassung tber die Kalkulation bis hin zum
Vertragsversand in sechs Schritten (siehe Bild unten) zum individuellen Strom- oder

Gasprodukt fiihren lassen. Dafurr brauchen diese lediglich die Postleitzahl der Verbrauchsstellen, den
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zugehorigen Jahresverbrauch und, sofern vorhanden, den Lastgang einzugeben. Von einfachen
Festpreisprodukten bis hin zu individuell konfigurierten Biindeltarifen kénnen die Produkte frei definiert
und dem Kunden Uber die Webseite des Unternehmens zuganglich gemacht werden. Diese kénnen
dann innerhalb der Bindefrist rechtsgliltige Vertrage abschlielRen.

Soptim beobachtet das Pandemiegeschehen weiterhin intensiv und informiert unter
www.soptim.de/e-world Uber mogliche neue Entwicklungen.
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BU: SOPTIM Messestand 2022

02 - Lastganganalyse
Errechnet dutzende
von Kennzahlen rund
um den Lastgang und
dessen Verhalten.
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01 - Stammdaten-
erfassung
Nur die absolut
notwendigen Daten
werden DSGVO
konform erfasst.

BU: Angebotserstellung in sechs Schritten

03 - Prognose
Ermittelt automatisch
das besle Verfahren aus
einer Vielzahl von
Machine-Learning-
Methoden.
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04 - Risikobewertung
Identifiziert risiko-
relevante Aspekte im
Lastgang als Grundlage
fur individuelle
Risikozuschlage.
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06 - Angebot/Vertrag
Uberfuhrt das Angebol/
den Vertrag in ein
far Inr EDM-System
passendes
Schnittstellenformat

0

.
»
v,
.

05 - Bepreisung
Erzeugt auf Basis
frei konfigurierbarer
Komponenten den
finalen Angebotspreis.
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Uber Soptim

Seit mehr als 50 Jahren schlagt unser Herz fir die Energiewirtschaft. Unsere IT-Losungen bringen die
Energiewende mit einem stabilen Systembetrieb in Einklang. Spannungsgeladene Projekte in kritischen
Infrastrukturen reizen uns besonders. Es liegt uns im Blut, die Energiewirtschaft aus vielen Blickwinkeln zu
betrachten und zu verstehen. Dabei bleiben wir fokussiert auf Technologien und Methoden. Mit Ambition und
Freude teilen wir mit unseren Kunden und Partnern das Streben nach Exzellenz und bleiben in einem dynamischen
Umfeld stets offen fir Neues. Mehr als 400 Soptims lieben, was sie tun. In Aachen, in Essen, am mobilen
Arbeitsplatz oder vor Ort.

Weitere Informationen:

SOPTIM AG

Steph Lemken

Im Susterfeld 5 -7

52072 Aachen

Tel.: 0241 40023-111

Fax: 0241 40023-109

E-Mail: stephanie.lemken@soptim.de
Internet: www.soptim.de




